A8电媒音乐控股有限公司 2008年谱出杰出业绩
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自2000年成立以来， A8专注于移动通信业的软件研究和开发。 2004年，隋着移动电话技术的进步，公司透过其在电话业的基础进入数码音乐分销领域。公司在全国各地拥有28个销售办事处，并与1000多个知名网站建立了战略伙伴关系。公司更与国际知名手机制造商(如诺基亚)合作，在中国共同研发可供手机使用的音乐软件，让顾客得到更多,更快,更个性化的音乐享受。在2008年财政年度，公司的收入增长147 %至人民币7.06亿，利润总额也上升107 %至人民币2.66亿。

　　在接受ABN Newswire姚梓贤先生采访时，A8音乐首席财务官何晔女士为我们提供了她对公司的成功和未来前景的看法。

　　不同于西方社会，中国大部分年轻一代都喜欢把他们喜爱的音乐下载到移动电话上。捕捉这一新兴市场一直是A8营运模式的重点。

　　除了从国内和国外的唱片公司采购歌曲外，A8还通过其UGC(用户产生内容)互动平台www.a8.com (原创音乐平台)向独立制作人购买歌曲。在2008年A8原创歌“寂寞才说爱”的下载量超过一千八百万次。A8拥有丰富的音乐收藏, 旗下有超过10000个已注册的音乐制作人和超过60000首原创音乐和歌曲。其丰富的音乐收藏和歌曲来源给予A8独特的市场营销环境和价格上的竞争优势（净值，档案，基金吧）。 2008年，“原创音乐平台”占总销售收入的38 %。

　　A8还与手机制造商开发了“A8 Box”软件。 A8 Box是一个“点唱机”软件设施, 通过手机直接为用户提供A8的多元化音乐服务。与传统的平台不同，A8 Box有几个方面的优势: 借助A8 Box 平台，用户可以用户可以更直接简便地获取A8的服务; 而公司可以通过A8 Box提高客户的忠诚度; 并根据借助A8 Box收集到的数据，公司可以监测和分析具体的用户行为模式并因应调整营销战略。

　　在未来的两年，A8的目标是为30至40万部新的手机装置A8 Box。何女士称，A8 Box将会为顾客提供一个新的音乐体验。

　　从2009年5月， 3G技术将在我国开始通行，电信业将经历一次重大的结构调整和重组。随着电信商之间的竞争加剧，预计A8将处于更有利的协商位置及能增加更多样化的销售渠道。

　　展望未来，随着3G市场的开放，A8将有更多更大的增长空间。预计到2010年， 3G用户量将增至100万人次。巨大的市场潜力和人们对下载音乐质量和速度的要求,公司在不久的将来将会持续其增长,为更多的用户提供更多的音乐和音乐相关的服务。

　　关于何晔女士，

　　何晔女士,为该公司的首席财务官兼执行董事。何女士于一九九三年毕业于多伦多大学，获得商业学士学位。并于一九九七年成为美国会计师公会会员，且为香港会计师公会会员。何女士于企业融资、私募股权、零售及营运拥有逾15年丰富经验。何女士由二零零零年至二零零一年出任一家电子商贸私募股权公司Strategic Capital Group (HK) Limited的董事。彼由二零零一年至二零零七年出任LJ International, Inc.(NYSE：JADE)之全资附属公司Lorenzo Jewellery Limited的企业发展副总裁，并负责财务规划、企业融资、投资关系及有关集团收购合并的事宜。何女士于二零零七年七月加入本集团，出任首席财务官，并于二零零七年十一月九日获委任为执行董事。何女士现时管理本集团会计及财务事宜。

　　关于: A8 Digital Music Group

　　A8电媒音乐控股有限公司(0800.HK)是一家开拓性、综合的数字音乐公司，通过向中国持续增长的手机用户提供音乐内容与服务，A8在中国的音乐界正掀起一股浪潮。

　　在一支经验丰富、颇具远见卓识的执行团队的领导下，A8通过自己的UGC互动平台www.a8.com收集自己的音乐内容，同时也从国际性唱片公司及中国本地的唱片公司获取音乐内容，从而在提升公司的形象以及公司收益方面获取了巨大的成功。 A8通过互联网以及移动运营商的无线网络来销售音乐内容，销售产品的形式包括：手机铃声、彩铃服务(RBTS)、交互式语音应答(IVR)等。
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