A8音乐CEO刘晓松：将收购手机内容和应用提供商
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网易科技讯7月1日消息，A8音乐CEO刘晓松昨日对国内移动互联网产业的发展机遇发表看法，他表示3G到来后，手机上网的带宽和支付问题将会得到解决，到时谁最能够抓住和聚集用户，将会获得较大的发展空间。A8音乐将会通过收购内容和手机应用技术提供商的策略来加强对用户的凝聚力。

在去年6月12日港交所上市后，刘晓松曾透露募集资金36.6%将用于和公司业务发生协同效应的潜在收购，收购预算约为人民币44,600,000元。收购目标锁定在两个主要领域：音乐相关内容供应商或移动应用相关公司。

A8音乐公布的2008年度公布的财报显示，A8音乐实现营收7.06亿元，较2007年增长147%。实现净利润8000万元，较2007年增长45%。A8音乐2008年现金流入净额为1.888亿元，以及首次上市和超额配售募集2.61亿元，A8音乐目前持有数亿元的现金储备。

刘晓松谈移动互联网观点：
关于移动互联网我有几个观点：第一个环节是支付，这个问题我的观点是过几年这个问题会解决，因为现在中国移动小额支付是80%左右，但是其他的运营商包括QQ，包括其他的公司在做，包括银行，这个部分越来越平均，这个问题会逐步的解决。

第二、通道，是宽带流量的问题，会因为流量问题进行竞争。3G来了以后，开始会不过关，但是过几年这个问题不会再成为问题。除此之外，环节当中有很多内容，今天大家都不是讲内容的，A8是非常看重这方面的，我们会采取收购的策略来不断增强内容的竞争力。

除了以上问题外还有是用户，我们不可能把我们变成用户来考虑这个问题，另一个观点是我们能不能抓住用户。这里面的关键是你能不能把用户抓住，我们要探讨什么把用户抓住。真正把用户抓住的是关键的，我们能够把用户聚集、用户抓住的方面，哪怕现在不是特别赚钱都是可以做的。

接下来是终端，终端有多元化的倾向，手机有越来越多的相关应用产品推出来了，A8特别看重的是这一块，我们做的是采用收购的策略来加强这方面的力量，会特别看重移动应用的技术。移动互联网和固定互联网有一个差别是有一些手机上是提供不到固定互联网的体验，这是很重要的一个方面。
（原文链接）http://tech.163.com/09/0701/01/5D3N0IP3000915BF.html 

